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Thomas Skipwith im Interview mit Bruno Erni:  

Top Redner-Tipps aus den USA Januar 2021, Ausgabe 74 
(ehemals «Das Beste von Voices of Experience VoE»)  
 

Thomas Skipwith, im Interview mit Bruno Erni, berichtet von «Voices of Experience» 
VoE, neu: Speakernomics, dem Podcast der National Speakers Association NSA. 

(Moderator des englischen Originals: Thom Singer) 

Eliz Green, Gerry O'Brion, CSP, and Jess Pettit, CSP: Tipps für eine 
erfolgreiche Mastermind-Gruppe 
In einer Mastermind-Gruppe helfen die Mitglieder einander, ihre Geschäfte 
aufzubauen. Eine erfolgreiche Mastermind-Gruppe kann also entscheidend zum Erfolg 
des eigenen Geschäfts beitragen. Wie kommt aber eine solche Gruppe zustande, die 
Dich als Redner wachsen lässt?  

 Verwende die Angst als Werkzeug. Verlasse Deine Komfortzone: egal ob 
Keynote oder Mastermind-Gruppe. Jess hat beispielsweise die Leute für die 
Mastermind-Gruppe ausgewählt, vor denen sie am meisten Angst hatte. Sie war 
der Überzeugung, dass sie von diesen Leuten am meisten lernen kann. 

 Baue eine Beziehung zu den Mitgliedern Deiner Mastermind-Gruppe auf, die 
über die einfache Geschäftsbeziehung hinausreicht. In Deinem Leben als 
Redner ist nur ein Teil Geschäft. Der Rest ist dein Privatleben. Organisiere 
regelmäßig mehrtägige Treffen mit den Mitgliedern Deiner Mastermind-Gruppe, 
damit ihr euch besser kennenlernt, Vertrauen zueinander gewinnt und eine 
persönliche Beziehung aufbaut.  

 Definiere die Verpflichtungen, die die Mitglieder Deiner Mastermind-Gruppe 
haben, sehr genau. Wichtig bei einer erfolgreichen Mastermind-Gruppe ist, 
dass alle am selben Strang ziehen, unabhängig davon, welche persönlichen 
Ängste und Sorgen jedes einzelne Mitglied prägen. Deswegen ist auch der 
Aufbau einer persönlichen Beziehung unter den Mitgliedern der Mastermind-
Gruppe wichtig. Wenn man sich besser kennt, kann man sich auch besser 
unterstützen. 

 Richte eine klare Struktur für Deine Mastermind-Gruppe ein – mit Online- und 
persönlichen Treffen, unter Beteiligung externer Gäste, von denen ihr lernen 
könnt, usw.  

Eine erfolgreiche Mastermind-Gruppe bringt mit Sicherheit Mehrwert in das eigene 
Geschäft und sie trägt definitiv dazu bei, dass Du als Redner mehr Geld verdienst.  
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Die gesprochene Version des gesamten Interviews findest Du auf https://thomas-
skipwith.com/podcasts/. 


